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Charente

INDISCRÉTION
Deboeuf contre l’union
En Poitou-Charentes, dans
le cadre de la préparation
des régionales, plusieurs
responsables du NPA sont
favorables à l’union avec le
Front de gauche. Mais pas le
Charentais Michel Deboeuf,
farouchement contre.

Le territoire
de la météorite
a son comité
Ilya 214millionsd’année,unasté-
roïded’unkilomètreetdemide
diamètres’écrasaitdanscequial-
laitdevenirlarégiondeRoche-
chouart(87)etdelaCharente-Li-
mousine. Aujourd’hui,ce
territoireestprotégéaveclaRé-
servenationaledel’astroblème.
Récemment,uncomitéd’usagers
duterritoireditdelamétéoritea
étéconstitué.Laprésidenceena
étéconfiéeàJean-MichelTeillon.
LequelestassistédeRenéHabrias,
AndréBerlandetFrédéricMéno-
ret.Lescommunescharentaises
concernéessont:Chassenon,Pres-
signacetChabanais. CôtéHaute-
Vienne:Chéronnac,Roche-
chouart,Vayres,VideixetLes
Salles-Lavauguyon.

Un site primé
LesiteInternetdel’association
Charentedéveloppement(lebras
arméduConseilgénéraldansla
veilleetlaprospectionéconomi-
ques)aétépriméàToulouse. Ila
reçule2e prixdesTrophéesdela
communication2009,danslaca-
tégorie« meilleursitedesorganis-
mesdépartementaux ». Sonacces-
sibilité,songraphismeetlaqualité
desesinformationsontséduitle
jury.Onvérifiesurwww.charente-
developpement.com

AUDE BOILLEY
a.boilley@sudouest.com

R
ien ne prédestinait Lucile
Vallet,26ans,àdevenircour-
tière en voyages. Diplômée

de musique, la jeune Angoumoi-
sine a monté, en février 2009, sa
propre entreprise et tente de se
faire une place dans la multitude
de sites Internet de voyages.

Lajeunefilleavaitl’habituded’of-
frirdesvoyagesàsesproches. « J’ai-
mais faire plaisir en recherchant
l’offre la plus proche des envies et
à moindre coût. Mais il y a trop de
choses sur Internet et les goûts ne
collentpastoujoursàcequiestpro-
posé sur le Net. Les gens perdent
beaucoup de temps. Le concept a
trotté dans ma tête pendant un
momentetmonentouragem’aen-
couragée à franchir le pas », expli-
que-t-elle.

LaCharentaisenevitpasencore
de son agence virtuelle. En atten-
dant que son commerce fleurisse,
elleestassistanted’éducationauly-
cée de Barbezieux et au collège de
Châteauneuf. Elle répond aux de-
mandessursontempslibre. Lesta-
tutd’autoentrepreneurluipermet
denepayerd’impôtsquesurlesbé-
néfices durant les deux premières
années.

Dusur-mesure
« Contrairement à une agence de
voyage, je n’essaie pas de faire cor-
respondre les attentes de mes
clientsàuncataloguemais,aucon-
traire, je pars de leurs envies pour
trouver le voyage qui leur con-
vient », apprend la jeune femme.

Le principe est simple. Le voya-
geur remplit « de la manière la
plus précise possible » un formu-
laire « humain » sur le site Inter-
net (1). De là, Lucile Vallet établit
trois à cinq propositions avec car-

tes et photos. Il lui faut entre qua-
rante-huit heures et une semaine
pour l’établir. Certains, acceptent
sur le champ, d’autres lui deman-
dent de revoir sa copie en appor-
tant quelques envies supplémen-
taires.

Lesdemandessonttrèsdiverses.
Elles vont d’une semaine en Tur-
quieouauskiàunweek-endpaisi-
bledanslePérigordenpassantpar
le voyage de noce en Indonésie.
« Toutes les idées sont réalisables,
du simple « vol + hôtel » jusqu’au
séjourinoubliableetinsolite…Tou-
tes les demandes ou presque sont
prisesenconsidération.Laseuleli-
mite est l’imagination », prévient
la Charentaise. Sauf quand elle est
pécuniaire… « Récemment, une
femmem’ademandéunséjourau
Maroc pour deux pour moins de

300eurostoutcompris,jenepou-
vais pas », poursuit-elle.

Week-endbien-être
Avec la crise, les destinations ont
évolué.« Lesclientsseportentplus
vers des week-ends cocooning
dans de beaux gîtes », avance la
jeunefille.Lesdemandesviennent
de toute la France et aboutissent
dans plus de deux-tiers des cas. Il
s’agitsouvent,descadeauxdema-
riage, de Noël ou de départ en re-

traite.LucileValletestl’unedespre-
mières à avoir importé ce concept
enFrance.« Ilexiste,maisprincipa-
lementpourdesvoyagesdeluxe »,
précise-t-elle. Lajeunefillevoulait,
elle,uneversionplusabordableet
moinsimpersonnellequ’Internet.
« Le but est de faire gagner du
temps aux clients qui n’ont peut-
êtrepasforcémentlapossibilitéde
surfer sur les innombrables sites
Internet. »Pourl’heure,lesoptions
proposéesparlajeunefemmen’of-
frent pas de réduction car elle n’a
pas encore conclu de partenariats
avecdescompagniesaériennesou
des gîtes. Ils viendront avec la
hausse des demandes. En atten-
dant,LucileValetprélèveunepetite
commission sur chaque projet.

(1) www.escalesdelucile.fr

En matière de voyage, Lucile Vallet s’occupe de tout, sauf des envies de ses clients

Lucile Vallet propose toute sorte de voyages, de l’escapade au voyage de noce. PHOTO TADEUSZ KLUBA

Nous sommes
en pleine
préparation

du rebond ! »
Christophe Navarre, patron du
groupe Moët-Hennessy, dans les
colonnes du « Figaro ». Celui
que les Cognaçais n’ont pas
oublié évoquait ici le nouvel
organigramme de ses marques
de champagne.

●«

« Toutes les demandes
ou presque sont prises
en considération.
La seule limite est
l’imagination »

Escales en ligne
AGENCE DE VOYAGES SUR INTERNET
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